
「
本
来
な
ら
店
を
開
け
る
朝
の
時
点
で
、
そ
の
日

に
い
く
ら
〝
稼
ぐ
べ
き
か
〞
を
知
っ
て
い
な
け
れ

ば
な
ら
な
い
。
だ
が
、
そ
ん
な
発
想
は
全
く
な
か

っ
た
。
な
ん
と
か
し
な
け
れ
ば
と
ず
っ
と
考
え
て

い
た
」

横
浜
市
内
に
食
品
ス
ー
パ
ー
２
店
と
酒
販
店
１

店
を
展
開
す
る
よ
つ
や
。
坂
田
真
一
社
長
に
と
っ

て
、
い
か
に
〝
利
益
〞
を
プ
ラ
ン
・
ド
ゥ
・
チ
ェ

ッ
ク
す
る
か
は
長
年
の
懸
案
だ
っ
た
。

こ
れ
ま
で
は
、
商
売
で
話
題
に
の
ぼ
る
の
は
い

く
ら
売
れ
た
か
と
い
う
〝
売
上
げ
〞
が
ほ
と
ん

ど
。
い
く
ら
儲
か
っ
た
か
と
い
う
〝
利
益
〞
に
及

ぶ
こ
と
は
ほ
と
ん
ど
な
か
っ
た
。

利
益
を
上
げ
る
に
は
３
つ
の
方
法
が
あ
る
。
第

１
は
売
価
を
上
げ
る
こ
と
。
だ
が
単
に
上
げ
て
も

顧
客
を
怒
ら
せ
る
だ
け
。
第
２
に
は
取
引
先
に
仕

入
れ
値
を
下
げ
る
よ
う
要
求
す
る
こ
と
だ
が
、
今

で
も
ギ
リ
ギ
リ
な
と
こ
ろ
に
、
こ
れ
以
上
や
っ
て

も
イ
ジ
メ
に
し
か
な
ら
な
い
。
最
も
有
効
な
の
が

第
３
の
利
益
の
取
れ
る
も
の
と
安
く
売
る
も
の
を

区
別
し
て
組
み
合
わ
せ
る
と
い
う
こ
と
。
安
く
売

る
も
の
で
お
得
な
店
と
い
う
イ
メ
ー
ジ
を
作
り
、

来
店
を
促
進
し
て
、
本
当
に
価
値
の
あ
る
商
品
で

し
っ
か
り
と
利
益
を
取
る
。

だ
が
、
こ
れ
を
実
現
す
る
に
は
利
益
の
〝
シ
ミ

ュ
レ
ー
シ
ョ
ン
〞
が
欠
か
せ
な
く
な
る
。
ど
の
商

品
で
い
く
ら
〝
利
益
〞
を
取
れ
る
の
か
を
あ
ら
か

じ
め
計
算
で
き
な
け
れ
ば
、
大
幅
な
赤
字
を
も
招

く
無
謀
な
冒
険
に
し
か
な
ら
な
い
か
ら
だ
。

実
は
そ
ん
な
問
題
意
識
の
も
と
、
以
前
か
ら
週

に
１
度
だ
け
荒
利
益
を
計
算
で
き
る
あ
る
ソ
フ
ト

を
使
っ
て
い
た
。
週
の
中
で
一
番
売
れ
る
セ
ー
ル

の
日
に
、
各
部
門
の
主
な
商
品
に
つ
い
て
、
い
く

ら
で
仕
入
れ
、
い
く
ら
で
売
り
、
そ
れ
が
い
く
つ

売
れ
て
、
荒
利
益
が
い
く
ら
に
な
る
の
か
を
計
算

し
て
出
し
て
い
た
の
だ
。

だ
が
、
そ
の
先
が
続
か
な
か
っ
た
。
確
か
に
思

っ
た
よ
う
に
〝
荒
利
益
〞
の
計
算
は
で
き
た
が
、

週
に
１
度
で
は
ど
う
し
よ
う
も
な
い
。
行
き
詰
ま

っ
て
い
た
と
こ
ろ
に
出
会
っ
た
の
が
〝
テ
ク
ノ
の

森
〞
だ
っ
た
。

「
自
分
が
探
し
て
い
た
の
は
こ
れ
だ
と
確
信
し
、

導
入
先
の
実
際
の
運
用
事
例
を
見
学
、
す
ぐ
に
採

用
を
決
め
た
」。
現
在
よ
つ
や
に
と
っ
て
毎
日
の
業

務
に
な
く
て
は
な
ら
な
い
シ
ス
テ
ム
に
な
っ
て
い

る
。よ

つ
や
で
は
各
部
門
チ
ー
フ
は
テ
ク
ノ
の
森
シ

ス
テ
ム
を
用
い
て
販
売
日
の
前
日
ま
で
に
各
部
門

荒
利
益
予
算
の
70
〜
80
％
以
上
を
カ
バ
ー
す
る
主

要
商
品
の
利
益
設
計
か
ら
逆
算
し
て
販
売
見
込

数
・
仕
入
数
・
一
定
の
ロ
ス
を
許
容
す
る
と
い
う

シ
ミ
ュ
レ
ー
シ
ョ
ン
を
実
行
す
る
。
そ
れ
を
基
に

部
門
全
体
の
荒
利
益
予
算
達
成
を
期
し
て
販
売
当

日
に
の
ぞ
み
、
販
売
が
終
了
し
た
翌
日
時
点
で
売

れ
数
、
値
引
額
、
廃
棄
数
を
入
力
。
実
際
の
〝
利

益
〞
が
即
座
に
出
る
の
で
、
目
標
の
達
成
、
未
達

成
が
す
ぐ
に
わ
か
り
、
次
の
日
に
〝
い
く
ら
稼
げ

ば
い
い
の
か
〞
も
見
え
て
く
る
。
こ
れ
を
毎
日
行

う
わ
け
だ
。

特
売
や
イ
ベ
ン
ト
販
促
を
行
っ
て
も
利
益
が
す

ぐ
に
わ
か
る
た
め
、
毎
日
、
い
ろ
い
ろ
試
み
な
が

ら
微
調
整
を
繰
り
返
し
、
顧
客
が
喜
び
、
利
益
も

最
大
に
な
る
方
法
を
探
り
当
て
る
こ
と
が
可
能
に

な
る
。
利
益
と
い
う
基
本
的
な
指
標
が
あ
れ
ば
こ

そ
、
競
合
店
が
セ
ー
ル
を
ぶ
つ
け
て
き
て
も
、
赤

字
覚
悟
で
対
抗
す
る
商
品
を
立
て
つ
つ
、
ど
こ
で

毎
日
の
店
舗
・
部
門
か
ら
主
要
単
品
ま
で
の
利
益
管
理
が
で
き
る
よ
う
に
な
り
、
各
部
門
の
利
益
構
造
が
改
善
し
た
ば
か
り

か
、
会
社
の
体
質
改
善
ま
で
実
現
し
た
と
い
う
の
が
、
横
浜
市
で
食
品
ス
ー
パ
ー
を
展
開
す
る
㈱
よ
つ
や
だ
。
今
で
は
、
社

員
の
誰
も
が
〝
こ
う
や
っ
て
利
益
を
出
す
〞
を
口
に
す
る
と
い
う
。

毎
日
決
算
シ
ス
テ
ム
事
例
研
究
①

よ
つ
や

毎
日
決
算
シ
ミ
ュ
レ
ー
シ
ョ
ン
ソ
フ
ト

〝
テ
ク
ノ
の
森
〞で
、
会
議
も
人
も
会
社
も
変
わ
っ
た

◆
重
要
な
こ
と
は

〝
売
上
げ
〞で
は
な
く〝
利
益
〞

◆
お
は
ぎ
売
場
を
５
倍
に
拡
大
、

利
益
が
10
倍
に
な
る

横浜市港北区はニューファミリーの増加で、大手ナショナルチェーン、
リージョナルチェーンの出店が相次ぐ。その中で増益を達成している
新羽駅前のロイヤルよつや店

競合店に打ち勝つには商品力と従業員のやる気アップ
と意気投合する、よつやの坂田真一社長（左）とテクノ
の森の千原建生社長




